indirilme Tarihi

05.02.2026 01:05:40

GDT 206 - HALKLA ILISKILER - Giilsehir Sosyal Bilimler Meslek Yiiksekokulu - Dis Ticaret Bslimii

Genel Bilgiler

Dersin Amaci
Halkla iliskiler biliminin temellerini, dogus nedenlerini, 6nemini ve ilkelerini kavratmak.

Dersin icerigi

Halkla iliskiler mesleginin tanimi, dogusu ve éneminin yani sira bu kavrama yakin diger kavramlar incelenecek, farklar ortaya konulacak ve Halkla iliskiler meslegini icra

edebilmek icin gerekli temel bilgiler verilecektir. Halkla iligkiler biliminin temeli, dogusu ve tarihsel gelisimi

Dersin Kitabi / Malzemesi / Onerilen Kaynaklar

Mine Yeniceri, 2005, Kiiresel Pazarda Marka Yénetimi ve Halkla iliskiler, Dénence Basim ve Yayin Hizmetleri

Planlanan Ogrenme Etkinlikleri ve Ogretme Yéntemleri
Derslikte Konu anlatimi ve soru cevap

Ders icin Onerilen Diger Hususlar

14 Hafta Zorunlu ders

Dersi Veren Ogretim Elemani Yardimcilari

Ogr Gor. Dr. Zileyha GOKCE ISIKHAN

Dersin Verilisi

Derslikte, konu anlatim soru cevap

Dersi Veren Ogretim Elemanlar

Ogr. Gér. Dogan Guner Ogr. Gér. Talip Kursuncu Ogr. Gér. Dr. Zileyha Gokge Isikhan

Program Ciktisi

Halkla iliskiler dersinin temel kavramlarini égrenebilir.
Halkla iliskilerin baglantili oldugu diger alanlarla benzerlik ve farkliliklarini agiklayabilir.
Halkla iliskilerin 6nemi kavrayabilir.

Mo =

Haftalik icerikler

Hazirhik
Sira Bilgileri

Ogretim
Laboratuvar Metodlan

Halkla iliskiler uzmaninda bulunmasi gereken ahlaki ve teknik nitelikleri 6grenebilir.

Teorik

Halkla iliskilerin Temel ilkeleri, Halkla iliskiler ile Reklam Arasindaki Fark

Halkla iliskiler Modelleri, Basin Ajansi/Tanitim Modeli, Kamuyu Bilgilendirme

1 iletisimin tanimi ve halkla iliskiler kavramina girig
2 Halkla iliskiler Kavrami Nedir? Hedef kitlenin tanimlari
3
4 Halkla iliskilerin islevleri, Halkla iliskiler Modellerine Giris
5
Modeli
6 iki yonli asimetrik model
7 iki yonlii simetrik model, Milkemmel Halkla iliskiler Modeli
8 Ara Sinav
9 Mikemmel Halkla iliskiler Modeli, Halkla iliskiler uygulamalari
10 Kurum igi halkla iligkiler
1 Haber nedir? Haber yazma teknikleri ve kurallari
12 Basin biilteni nedir? Basin Bulteni turleri
13 Halkla iligkilerde Organizasyon
14 Tv radyo yapimci ve sunuculuk
15 Tv radyo yapimci ve sunuculuk

Uygulama



s Yukleri

Aktiviteler

Vize

Final

Ders Oncesi Bireysel Calisma
Ara Sinav Hazirhk

Final Sinavi Hazirlik

Teorik Ders Anlatim

Degerlendirme

Aktiviteler
Ara Sinav

Final

Agirhigi (%)
40,00
60,00

Sayisi

N N N N N

Siiresi (saat)
1,00
1,00
1,00
3,00
3,00
2,00



Dis Ticaret BSlimii / DIS TICARET X Ogrenme Ciktisi iliskisi

P.C.1 PC.2 PC.3 PC.4 PC.5 PC.6 PC.7 PC.8 P.C.9 PC.10 P.C.11 P.C.12 PC.13 P.C.14 P.C. 15 P.C.16

0.c.1
6.¢.2
6.¢.3
0.C.4

P.C.10:

P.C.11:

P.C.12:
P.C.13:
P.C.14:
P.C.15:
P.C.16:
6.c.1:
0.c.2:
0.¢.3:

0.C.4:

Temel dis ticaret, iktisat, isletme, pazarlama ve glimriik kavram ve becerileri ile muhasebe tekniklerini uygulayabilir.

Dis ticarette ilgili sorunlari tespit edebilir, alternatifleri degerlendirebilir ve mantiksal sonuclara ulasabilir.

Dis ticaret islemlerini bilir, ithalat ve ihracat islemlerini gerceklestirebilir.

Dis ticaretle ilgili bilgileri diizenleyebilir ve yazili bir sekilde sunabilir.

GUmrik birligi anlasmalarini, gimrik mevzuatini, kambiyo mevzuatini, ihracat ve ithalat mevzuatini degerlendirebilir.

isletmelerde dis ticaret islemleri muhasebesi ve finans kavramlarini ve uygulamalarini gerceklestirebilir.

Toplam kalite yonetimi, halkla iliskiler, girisimcilik ve hukukun ve dis ticaretin temellerini bilir, is ve toplumsal etik degerlere uygun davranir.
Atatiirk ilke ve inkilaplarinin nemini degerlendirebilir.

Alaninin gerektirdigi en az Avrupa Bilgisayar Kullanma Lisansi Temel Diizeyinde bilgisayar yaziimi ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini
kullanir

Dis Ticaret alani ile ilgili edindigi bilgi ve beceriler diizeyindeki distincelerini ve énerilerini ilgililere yazili ve sozlii olarak aktarir

Avrupa Dil Portféyli A2 Genel Diizeyinde (en az alanindaki bilgileri takip edebilecek ve meslektaslari ile iletisim kurabilecek kadar) yabanci
dil bilgisine sahiptir

Dis ticaretle ilgili yazili ve sézli iletisim becerilerini Tiirkce ve ingilizce olarak kullanabilir.

Dustncelerini yazil ve sozli olarak ifade edebilir.

Bir uluslararasi pazarlama arastirmasindan elde edilen bilgileri analiz edebilir.

Onemli ekonomik degiskenler arasindaki baglantilari kurabilir.

insani, sosyal, ekonomik sorunlar, géc ve afetler, engelliler ve dezavantajli guruplarla ilgili sorunlar hakkinda farkindalik kazanr.
Halkla iliskiler dersinin temel kavramlarini grenebilir.

Halkla iliskilerin baglantili oldugu diger alanlarla benzerlik ve farkliliklarini aciklayabilir.

Halkla iliskilerin 6nemi kavrayabilir.

Halkla iliskiler uzmaninda bulunmasi gereken ahlaki ve teknik nitelikleri 6grenebilir.
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